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18.—Estimation du commerce de détail, par province et genre de commerce, 1941 et 
1917-1949—fin 

Province et genre de commerce 

Genre de commerce 
Épiceries et épiceries-boucheries 
Boucheries 
Magasins généraux de campagne 
Magasins à rayons 
Bazars 
Véhicules automobiles 
Garages et postes d'essence 
Magasins de vêtements pour hommes 
Magasins de vêtements pour toute la famille 
Magasins de vêtements pour femmes 
Magasins de chaussures 
Quincailleries 
Bois et matériaux de construction 
Magasins de meubles 
Magasins d'appareils et de radios 
Restaurants 
Charbon et bois de chauffage 
Pharmacies 
Bijouteries 
Débits de tabac 
Autres 

(millions de dollars) 

213 
378 

46 
127 
99 
101 
38 
43 

163 
442 
707 
136 
746 
380 
154 
147 
141 

85 
168 
208 
141 
99 
271 
157 
171 
69 
77 

1,424 

1,253 
170 
477 
804 
156 
835 
440 
165 
158 
174 
91 
184 
252 
148 
110 
296 
180 
187 
71 
81 

1,610 

1,337 
176 
479 
856 
164 

1,030 
483 
172 
157 
181 
95 
194 
278 
149 
131 
321 
179 
200 
74 
85 

1,687 

1 Sauf Terre-Neuve. 

Résultats d'exploitation des magasins de détail.—Magasins de détail en 
série.—Un relevé effectué en 1948 et portant sur 1947 a permis pour la première fois 
d'obtenir des données caractéristiques sur l'exploitation des magasins en série. En 
1949, un nouveau relevé a été fait qui, avec les études sur l'exploitation du commerce 
de gros la même année et les études sur les magasins indépendants commencées 
quelques années auparavant (le dernier relevé étant celui de 1948), constitue une 
masse complète d'informations sur le coût de la distribution. Les principaux postes 
de profits et pertes des genres de commerce visés paraissent au tableau 19. 

19.—Kêsultats d'exploitation des magasins de détail en série, certains genres de 
commerce, 1948 

NOTA.—Sauf pour le renouvellement du stock, tous les chiffres sont un pourcentage des ventes nettes. 

Genre de 
commerce 

Coût des 
marchan­

dises 
vendues 

Bénéfice 
brut 

Dépenses 
totales 

d'exploi­
tation 

Salaires Frais de 
locaux 

Fourni­
tures 

utilisées 

Bénéfice 
net d'ex­

ploitation1 

Renou­
vellement 

du 
stock' 

% 
84-04 

84-40 
82-36 

70-87 

70-60 

69-77 
69-22 
62-48 
66-73 
64-89 

% 
15-96 

15-60 
17-64 

29-13 

29-40 

30-23 
30-78 
37-52 
33-27 
35-11 

% 
12-94 

13-13 
17-00 

25-57 

25-32 

27-58 
25-85 
26-23 
30-28 
31-08 

% 
8-66 

7-99 
10-85 

13-60 

12-14 

14-98 
14-71 
16-66 
17-33 
12-11 

% 
1-24 

1-12 
1-47 

3-51 

4-81 

2-77 
4-68 
4-06 
4-62 
4-79 

% 
0-66 

1-31 
1-06 

1-05 

1-40 

0-81 
0-88 
1-00 
0-74 
2-30 

% 
3-02 

2-47 
0-64 

3-56 

4-08 

2-65 
4-93 

11-29 
2-99 
4-03 

nombre 
de fois 

Epiceries-
boucheries 

Boucheries.... 
Vêtements pour 

% 
84-04 

84-40 
82-36 

70-87 

70-60 

69-77 
69-22 
62-48 
66-73 
64-89 

% 
15-96 

15-60 
17-64 

29-13 

29-40 

30-23 
30-78 
37-52 
33-27 
35-11 

% 
12-94 

13-13 
17-00 

25-57 

25-32 

27-58 
25-85 
26-23 
30-28 
31-08 

% 
8-66 

7-99 
10-85 

13-60 

12-14 

14-98 
14-71 
16-66 
17-33 
12-11 

% 
1-24 

1-12 
1-47 

3-51 

4-81 

2-77 
4-68 
4-06 
4-62 
4-79 

% 
0-66 

1-31 
1-06 

1-05 

1-40 

0-81 
0-88 
1-00 
0-74 
2-30 

% 
3-02 

2-47 
0-64 

3-56 

4-08 

2-65 
4-93 

11-29 
2-99 
4-03 

17-4 
44-0 

Vêtements pour 

% 
84-04 

84-40 
82-36 

70-87 

70-60 

69-77 
69-22 
62-48 
66-73 
64-89 

% 
15-96 

15-60 
17-64 

29-13 

29-40 

30-23 
30-78 
37-52 
33-27 
35-11 

% 
12-94 

13-13 
17-00 

25-57 

25-32 

27-58 
25-85 
26-23 
30-28 
31-08 

% 
8-66 

7-99 
10-85 

13-60 

12-14 

14-98 
14-71 
16-66 
17-33 
12-11 

% 
1-24 

1-12 
1-47 

3-51 

4-81 

2-77 
4-68 
4-06 
4-62 
4-79 

% 
0-66 

1-31 
1-06 

1-05 

1-40 

0-81 
0-88 
1-00 
0-74 
2-30 

% 
3-02 

2-47 
0-64 

3-56 

4-08 

2-65 
4-93 

11-29 
2-99 
4-03 

Vêtements pour la 

% 
84-04 

84-40 
82-36 

70-87 

70-60 

69-77 
69-22 
62-48 
66-73 
64-89 

% 
15-96 

15-60 
17-64 

29-13 

29-40 

30-23 
30-78 
37-52 
33-27 
35-11 

% 
12-94 

13-13 
17-00 

25-57 

25-32 

27-58 
25-85 
26-23 
30-28 
31-08 

% 
8-66 

7-99 
10-85 

13-60 

12-14 

14-98 
14-71 
16-66 
17-33 
12-11 

% 
1-24 

1-12 
1-47 

3-51 

4-81 

2-77 
4-68 
4-06 
4-62 
4-79 

% 
0-66 

1-31 
1-06 

1-05 

1-40 

0-81 
0-88 
1-00 
0-74 
2-30 

% 
3-02 

2-47 
0-64 

3-56 

4-08 

2-65 
4-93 

11-29 
2-99 
4-03 

Chaussures 
Bazars 

% 
84-04 

84-40 
82-36 

70-87 

70-60 

69-77 
69-22 
62-48 
66-73 
64-89 

% 
15-96 

15-60 
17-64 

29-13 

29-40 

30-23 
30-78 
37-52 
33-27 
35-11 

% 
12-94 

13-13 
17-00 

25-57 

25-32 

27-58 
25-85 
26-23 
30-28 
31-08 

% 
8-66 

7-99 
10-85 

13-60 

12-14 

14-98 
14-71 
16-66 
17-33 
12-11 

% 
1-24 

1-12 
1-47 

3-51 

4-81 

2-77 
4-68 
4-06 
4-62 
4-79 

% 
0-66 

1-31 
1-06 

1-05 

1-40 

0-81 
0-88 
1-00 
0-74 
2-30 

% 
3-02 

2-47 
0-64 

3-56 

4-08 

2-65 
4-93 

11-29 
2-99 
4-03 

2-4 

Pharmacies 
Meubles 

% 
84-04 

84-40 
82-36 

70-87 

70-60 

69-77 
69-22 
62-48 
66-73 
64-89 

% 
15-96 

15-60 
17-64 

29-13 

29-40 

30-23 
30-78 
37-52 
33-27 
35-11 

% 
12-94 

13-13 
17-00 

25-57 

25-32 

27-58 
25-85 
26-23 
30-28 
31-08 

% 
8-66 

7-99 
10-85 

13-60 

12-14 

14-98 
14-71 
16-66 
17-33 
12-11 

% 
1-24 

1-12 
1-47 

3-51 

4-81 

2-77 
4-68 
4-06 
4-62 
4-79 

% 
0-66 

1-31 
1-06 

1-05 

1-40 

0-81 
0-88 
1-00 
0-74 
2-30 

% 
3-02 

2-47 
0-64 

3-56 

4-08 

2-65 
4-93 

11-29 
2-99 
4-03 

3-8 

% 
84-04 

84-40 
82-36 

70-87 

70-60 

69-77 
69-22 
62-48 
66-73 
64-89 

% 
15-96 

15-60 
17-64 

29-13 

29-40 

30-23 
30-78 
37-52 
33-27 
35-11 

% 
12-94 

13-13 
17-00 

25-57 

25-32 

27-58 
25-85 
26-23 
30-28 
31-08 

% 
8-66 

7-99 
10-85 

13-60 

12-14 

14-98 
14-71 
16-66 
17-33 
12-11 

% 
1-24 

1-12 
1-47 

3-51 

4-81 

2-77 
4-68 
4-06 
4-62 
4-79 

% 
0-66 

1-31 
1-06 

1-05 

1-40 

0-81 
0-88 
1-00 
0-74 
2-30 

% 
3-02 

2-47 
0-64 

3-56 

4-08 

2-65 
4-93 

11-29 
2-99 
4-03 

1 Avant addition d'autre revenu ou déduction de l'impôt sur le revenu. 2 Durant l'année—coût 
des marchandises vendues divisé par la moyenne du stock au début et à la fin de l'année. 


